
     

 

Kierownik d.s. Klientów Kluczowych – Systemy
Oświetleniowe

Opis stanowiska:

Rozwój sprzedaży strategicznych dla firmy linii produktowych dedykowanych do 
profesjonalnych systemów zarządzania automatyka budynkową.

Główne zadania:

 Współpraca z partnerami handlowymi (biura projektowe, 
integratorzy, wykonawcy, producenci oświetlenia).

 Analiza rynku pod względem nowych inwestycji i pozyskiwanie 
nowych Klientów.

 Prowadzenie spotkań handlowych, przygotowanie prezentacji i ofert.
 Budowanie i utrzymywanie trwałych relacji z Klientami.
 Osiąganie założonych celów sprzedażowych.

Wymagania:

 Dobra znajomość rozwiązań BMS a w szczególności systemów 
oświetleniowych.

 Dobra znajomość  rynku, struktury sprzedaży i inwestycji 
budowlanych.

 Minimum 4-letnie, potwierdzone sukcesami doświadczenie w 
sprzedaży B2B.

 Wykształcenie o profilu technicznym (elektronika, elektrotechnika).
 Biegła znajomość języka angielskiego w mowie i piśmie.
 Gotowości do częstych wyjazdów służbowych (powyżej 60% czasu pracy).
 Wysoko rozwinięte umiejętności komunikacyjne i analityczne.
 Wysoka orientacja na wyniki, zaangażowania, efektywności.
 Znajomości technik sprzedaży i negocjacji.
 Bardzo dobra znajomości pakietu MS Office.
 Bardzo dobra organizacja pracy.
 Wysoka kultura osobista.

Oferujemy:

 Samodzielność w działaniu i możliwość rozwoju zawodowego.



 Wynagrodzenie, adekwatne do posiadanego doświadczenia i osiąganych 
wyników.
 Zatrudnienie na podstawie umowy o pracę w firmie o stabilnej pozycji na 
rynku.
 Dedykowane szkolenia produktowe za granicą.
 Niezbędne narzędzia pracy.
 Miłą atmosferę pracy.

Osoby spełniające wymagania prosimy o przesyłanie aplikacji na adres
rekrutacja@acte.pl

Prosimy o dopisanie następującej klauzuli: „Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych
osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb procesu rekrutacji zgodnie z
ustawą  z  dnia  29.08.1997  r.  
o Ochronie Danych Osobowych, tekst jednolity: Dz. U. z 2002 r., Nr 101, poz. 926 z
późniejszymi zmianami.”

mailto:rekrutacja@acte.pl

